N°026 — CUANDO LA EXPERIENCIA PAGA

PUEDE ESTAR
PERDIENDO VENTAS.



LA VIEJA PORTADA
VEIA CATEGORIAS.

Saks probd otra légica: adaptar la pagina
a la intencion de compra, baja, media o alta.




03 /LA DECISION

LA PAGINA CAMBJO
CON LA INTENCION.

Saks adapto contenido, recomendaciones
y mensajes segun seiiales de intencion de compra.
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EL >V DEL |
TRAFICO.

Saks compard la nueva portada con la
segmentacion anterior antes de ampliar
el despliegue.




05 / EL RESULTADO

v

INGRESO POR
VISITANTE

Durante la prueba, frente a la segmentacién anterior.
Fuente: Mastecard Dynamic Yield.
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PRODUCTOS O ENTIENDE
LA INTENCION?

Conversemos - @lLisGuissellaGutarraM

www.lisguissellagutarra.com


https://www.lisguissellagutarra.com

